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NOBLE MANHATTAN AMBASSADORS 

BE AN AMBASSADOR FOR COACHING AND FOR NOBLE MANHATTAN 

YOU GET 

•  Preferential treatment 
•  10% discount on ALL courses 
•  Referral fees on ALL Referrals (who enrol) 
•  First refusal / notification on all upcoming opportunities and events 
•  Free courses and workshops 
•  Offers of work (when available if suitably accredited & insured) 
•  Opportunity to generate own business 
•  Quarterly support tele calls from Gerard 
•  Own private E­Updates 
•  Ability to move on to the Noble Manhattan Faculty 
•  Supply of Freepost referral cards 
•  Opportunity to get further marketing material 
•  Opportunity to appear on NM’s stand at exhibitions totally free 
•  Once you have been on a course yourself, you can re­attend completely free of 

charge any time in the future (as a graduate assistant) 
•  Support and training days 

WE EXPECT 

•  You to be an Advocate for Noble Manhattan’s training courses 
•  Commitment to the process of furthering quality coach training 
•  A willingness to engage in appropriate marketing and referral activity 

FAQ’s 

How much does it cost to be an Ambassador? 
NOTHING! 

Can anyone be an Ambassador? 
Yes, you do not need to be a coach or a student. All we ask is that you have a love of 
coaching and what it can do for people and are very happy with Noble Manhattan 
Coaching and the way we train Life and Business coaches. 

How do I become an Ambassador? 
Simply contact our Head office and speak to Richard.
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What do I have to do? 
Simply refer people to the customer care team (email Emma on emma@noble­ 
manhattan.com or call on 0800 1910100), they will then do all the work involved in 
sending out information packs, following up and inviting to Introduction to Coaching 
events. 
They will also keep you aware of the progress. 

What if I do nothing or very little? 
All that would happen is that instead of getting the higher referral fees that 
ambassadors get you would get the lower levels that Referrer’s get (About half) 

What do I get paid? 
A referral fee for every person who enrols on any of our courses. 
See referral fee table 

Are there any other benefits? 
Yes, quite unashamedly we show favouritism to all of our Ambassadors. 
We take the attitude that we will totally support those who support us. 

What is the difference between an Ambassador and a Referrer? 
An Ambassador is someone who is a real advocate for coaching and for Noble 
Manhattan, and as such is prepared to put in extra effort on a regular basis to further 
the concept of Quality and caring training. 

Do I have to be a Coach to be an Ambassador? 
NO 

Do I have to have been trained by Noble Manhattan? 
NO 

So, anyone can be an Ambassador? 
YES, as long as they are a believer in Coaching and are happy with Noble 
Manhattan’s ethos 

When do you pay me? 
The end of the month following the month the new student enrols. 
So if a student enrolled in Oct you would be paid at the end of November.

mailto:emma@noble-manhattan.com
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Referral Fee table for Ambassadors 

Course  Referral Fee 
Life Coach Training  £150 
Corporate coach training  £150 
Weight loss course  £50 
All other courses  105% 

Referral Fee table for Referrers 
Course  Referral Fee 
Life Coach Training  £100 
Corporate coach training  £100 
Weight loss course  £50 
All other courses  5% 

Faculty positions and requirements 
(All ambassadors are eligible to move on to the Faculty structure) 

POSITION  ECI /ICF 
Accreditation 
required 

Level 
Required 

Paid Position 

Trainer on Courses  Yes  Fellow  Yes 
Deliver / Lead Workshops  Yes  Master  Yes 
Final Assessor  Yes  Master  Yes 
Mark exam papers  Yes  Master  Yes 
Mentor coach  Yes  Senior  Yes 
Support coach  Yes  Practitioner  Volunteer, 

however 
opportunity to gain 
personal paying 
clients 

Tele lecturer  Yes  Practitioner  Yes 
Work on  Life Coaching 
contracts 

Yes  Practitioner  Yes 

Work on  Corporate 
coaching contracts 

Yes  Senior  Yes 

Graduate assistant  Yes  Practitioner  We pay all your 
costs to be there 

Opportunity to give free 
coaching sessions to 
prospects 

Yes  Practitioner  No, however 
opportunity to gain 
personal paying 
clients. 

General Manager  NA  NA  NA


